o

Teknolojiye Uygun Uretim

Yo i Gelistirmeye Ddakliyiz
. Yontemleri Geligtirm [T
. Yenileme _pazannda ithal girdi oram cok yiiksek, rekabet avantaj) <
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ilmek ici ilesti jilerine agirhk vermek
turabilmek icin yerlilestirme stratejllgfme agirlik ver <
:::ilrr:laektedir. Eynl zamanda siirdiiriilebilir ve de_ngell bir pazar ic
mutlaka ihracat oranlarimi artirmak gerekmektedir.

Hiiseyin Mlahmut Ozparlak
Hascelik Is Gelistirme Yaneticisi

nline B2C satislarinin 2020 yilinda Avrupa ve Kuzey A
Amerikada yiizde 10-15 seviyesine clkmasi bek-
O leniyor, bu yeni satis kanallannmin etkin bir sekilde

kullaniimasi gerekmektedir. Teknolojideki gelismelere paralel

olarak daha katma degerli Grlinler Gretebilen firmalar bu sek-

torde dnemli bir firsat yakalayacaktir. Bununla birlikte after-

market pazaninda konsolidasyonlann arttigini gérmekteyiz,

bu da bir firsat olarak degerlendirilebilir.

Elektrikli araglara gegis pazarda cok biyiik degisiklikleri de
beraberinde getirmektedir. Otomotiv sektdriinde bu degisim-
den pay almak icin rekabetgi ve yenilikci olmak gerekmekte-
dir. Bu siireci verimli bir sekilde yonetmek icin bu dénistimiin
getirecegi tehdit ve firsatlan degerlendirdigimiz calismalar
vapiyoruz. Ozellikle elektrikli araclarin agirhiklann artiran ba-
taryalann olumsuz etkisini dengeleyecek, daha hafif tasiyic
sistemler ve aktarma organlan 6nem kazanmaktadir, Bu ko-
nuda ylksek alasimh celikler ve bunlara uygun tretim yon-
temleri gelistirmek bizim odak nokta miz olacaktir,

Aftermarket pazannda hiz, degisime ¢abuk adapte ol-
mak, eskisine gére cok daha dnem kazandi. Cok di-
namik olarak degisen talepler karsisinda aninda ve
mimkinse herkesten #nce reaksiyon gésterebil-
mek icin dijital donisim temel bir gereklilik haline
geldi. Biz de Hascelik olarak 2018'de Has4stee| is-
mini verdigimiz dijital doniisim projemizi baslattik.
Bu yilbasinda da en &nemii kademesini basariyla




